PRUEBA DE PERIODO 3- EMPRENDIMIENTO
GRADO 10°

Aunque todos los emprendedores son unicos, tienden a compartir caracteristicas con ciertas
particularidades. Algunos emprendedores son verdaderos inventores que ven los retos de construir un
negocio como un mal necesario; otros son auténticos analistas de mercado que creen que pueden
atraer a los consumidores con cualquier oferta; y otros, simplemente quieren contribuir a hacer de
éste, un mundo mejor. Lee con atencion el siguiente relato del autor espanol Pedro Pablo Sacristan,
Illamado LA ISLA DE LOS INVENTOS y responde las preguntas 1 a 5.

La primera vez que Lucas oyo hablar de la Isla de los Inventos era todavia muy pequeno, pero las
maravillas que oyo le sonaron tan increibles que quedaron marcadas para siempre en su memoria. Asi
que desde que era un jovencito, no dejo de buscar e investigar cualquier pista que pudiera llevarle a
aquel fantastico lugar. Leyo cientos de libr/os de aventuras, de historia, de fisica y quimica e incluso
musica, y tomando un poco de aqui y de alla llego a tener una idea bastante clara de la Isla de los
Inventos: era un lugar secreto en que se reunian los grandes sabios del mundo para aprender e
inventar juntos, y su acceso estaba totalmente restringido. Para poder pertenecer a aquel selecto
club, era necesario haber realizado algiuin gran invento para la humanidad, y solo entonces se podia
recibir una invitacion unica y especial con instrucciones para llegar a la isla.

Lucas paso sus anos de juventud estudiando e inventando por igual. Cada nueva idea la convertia en
un invento, y si algo no lo comprendia, buscaba quien le ayudara a comprenderlo. Pronto conocio otros
jovenes, brjillantes inventores también, a los que conto los secretos y maravillas de la Isla de los
Inventos. También ellos soriaban con recibir "la carta”, como ellos llamaban a la invitacion. Con el paso
del tiempo, la decepcion por no recibirla dio paso a una colaboracion y ayuda todavia mayor, y sus
interesantes inventos individuales pasaron a convertirse en increibles maquinas y aparatos pensados
entre todos. Reunidos en casa de Lucas, que acabo por convertirse en un gran almacén de aparatos y
mdquinas, sus invenciones empezaron a ser conocidas por todo el mundo, alcanzando a mejorar todos
los ambitos de la vida; pero ni siquiera asi recibieron la invitacion para unirse al club.

No se desanimaron. Siguieron aprendiendo e inventando cada dia, y para conseguir mas y mejores
ideas, acudian a los jovenes de mas talento, ampliando el grupo cada vez mayor de aspirantes a
ingresar en la isla. Un dia, mucho tiempo después, Lucas, ya anciano, hablaba con un joven
br/illantisimo a quien habia escrito para tratar de que se uniera a ellos. Le conto el gran secreto de la
Isla de los Inventos, y de como estaba seguro de que algun dia recibirian la carta. Pero entonces el
Joven inventor le interrumpio sorprendido:

- £Como? éPero no es ésta la verdadera Isla de los Inventos? (No es su carta la auténtica invitacion?

Y anciano como era, Luca miro a su alrededor para darse cuenta de que su sueno se habia hecho
realidad en su propia casa, y de que no existia mas ni mejor Isla de los Inventos que la que él mismo
habia creado con sus amigos. Y se sintio feliz al darse cuenta de que siempre habia estado en la isla, y
de que su vida de inventos y estudio habia sido verdaderamente feliz.

1. De acuerdo con el relato Lucas inicio su Isla de los Inventos como un emprendedor:

- 2 Visionario porque era muy versatil y se atrevia con cualquier campo de investigacion.
. b. Visionario porque tenia un perfil marcadamente técnico.
- C Visionario porque era excelente analista del entorno buscando las necesidades en él.

c d. Visionario porque tenia la capacidad de influenciar y de convencer a sus colaboradores.




2.

Sin proponérselo, Lucas creé su propia Isla de los Inventos y se convirtiéo en un emprendedor del

tipo:

a.

(ﬁ

rb.

Especialista pues siempre estaba buscando la forma de hacer algo diferente.

Persuasivo porque tenia una fe absoluta en si mismo y en sus proyectos.

cC Por necesidad ya que se vio obligado por las circunstancias a identificar oportunidades en el entorno.

rd.

Rastreador, porque pudo detectar errores o situaciones donde se hacian las cosas de manera poco practica.

3.

La idea de Lucas de ampliar el grupo de participantes en sus proyectos es una caracteristica del

3 perfil del:

(.a.

c

b.

Emprendedor intuitivo por su gran capacidad para asumir riesgos.

Emprendedor visionario ya que su vocacién lo que lo hace mds comunicativo y persuasivo.

. Emprendedor persuasivo porque su gran aptitud es la confianza en los proyectos de sus colaboradores.

. Emprendedor por azar ya que mostré una gran capacidad de adaptacién y supo aprovechar los contratiempos.

. Analizando a fondo el relato se evidencia que la idea de la Isla de los Inventos fortalecié en Lucas:

. El olfato para detectar oportunidades como caracteristica del emprendedor por necesidad.
. La blsqueda permanente de oportunidades como caracteristica del emprendedor inversionista.
. La forma de hacer algo diferente como caracteristica del emprendedor especialista.

. La pasién como caracteristica del emprendedor intuitivo.

. Teniendo en cuenta el contexto del relato, puede decirse que Lucas es una combinacion de:

. Emprendedor visionario, emprendedor persuasivo y emprendedor por necesidad.
. Emprendedor especialista, emprendedor persuasivo y emprendedor por azar.
. Emprendedor inversor, emprendedor especialista y emprendedor visionario.

. Emprendedor por necesidad, emprendedor intuitivo y emprendedor especialista.




Responde las preguntas 6 a 10 relacionadas con conceptos de Educacion Econémica y Financiera.
Analiza el siguiente caso y responde las preguntas 6 y 7.

Cecilia es madre cabeza de hogar y trabaja como modista independiente. Su meta es tener su propio
taller de costura, pero un dia...

iAy, qué pesada ijué bueno, ya puedo
comp ror |a wikrina que

fieces [to pam el faller!

estd la al cancial

Aqui tiene,sefor. Gracias
por la reparacion...
P

le rompis el techol ~—

pos sala elakhorrito Pero hendré que dejar
que tentamas awmvlado| |mi compra poro
ot dial

6. De acuerdo con la historia, el ahorro de Cecilia para la compra de la vitrina se convirtioé en:

c e Un gasto ocasional pues debié pagar la reparacién del techo.
c b. Una inversién, pues ahora tiene un techo nuevo.
c < Un fondo de emergencia pues soluciond un suceso inesperado.

c d. Un costo programado pues eventualmente el techo se romperia.




7. El ahorro es el fruto del trabajo y de la disciplina a través del tiempo, por lo que es importante elegii
una forma segura de hacerlo. En el caso de Cecilia, ella eligié guardar sus ahorros en una alcancia, lo
que constituye una practica:

c e Adecuada porque siempre es mejor tener el dinero a mano por si se presenta un imprevisto.
c b. Adecuada porque el dinero estd seguro y ella se siente tranquila.
c < Inadecuada porque el dinero del ahorro puede gastarse en otra cosa diferente.

c d. Inadecuada porque el dinero no gana intereses ni se pueden hacer reclamaciones en caso de pérdida.

8. A Daniel le encanta viajar, conocer lugares nuevos y sobr/e todo hacer nuevos amigos pero no tiene
dinero para su viaje del préximo mes.

Opciones de viaje Viaje 1 Viaje2 | Viaje3 Viaje 4
Gastos de alojamiento y alimentacion $20 $30 §100 $10
Costo transporte Barato Barato (Caro Barato
Posihilidad de conocer lugares nuevos 50% 50% 80% 20%
Posthilidad de conocer personas nuevas 30% 60% 90% 10%

Teniendo en cuenta los gustos de Daniel y las opciones de la tabla, ¢cudl viaje debe escoger?

c @ El viaje 2.
c b. El viaje 4.
< El viaje 3.

c d. El viaje 1.

9. Un grupo de emprendedores va a iniciar un negocio y espera tener ganancias desde el primer mes.
Han estimado que para el primer mes incurrirdn en un costo de $900.000 y pueden producir hasta 120
unidades, esperando que la ganancia maxima sea de $600.000. Ellos realizaron un estudio en el que
indagaron por el precio del producto en el mercado y encontraron que las empresas que lo producen lo
venden con valores entre $10.000 y $15.000. {Cuantas unidades y a qué precio deben producir para
cumplir la meta?

c a. Producir 40 unidades y venderlas a $15.000 cada una.
c b. Producir 120 unidades y venderlas a $10.000 cada una.
cC Producir 60 unidades y venderlas a $15.000 cada una.

c d. Producir 150 unidades y venderlas a $10.000 cada una.




10. Nicolas tiene 15 anos de edad. Su anhelo mas grande es comprar una bicicleta para poder jugar

0 con sus amigos. El ahorra $10.000 semanales. La bicicleta que él quiere tiene un precio en el mercado
de $100.000 y un vecino le propone prestarle el dinero hoy, siempre y cuando le devuelva los $100.000
mas el 20% por intereses. éCuadl de las siguientes es la mejor opcion para que Nicolas pueda tener la
bicicleta a menor costo?

c @ Pedir prestado al vecino hoy, y ahorrar durante 12 semanas para luego pagarle.
c b. Ahorrar durante 12 semanas y comprar la bicicleta.
cc Ahorrar durante 10 semanas y comprar la bicicleta.

c d. Pedir prestado al vecino hoy, y ahorrar durante 10 semanas para luego pagarle.




